
DREIERBEZIEHUNG: REVERSEFACTORING IST
KEIN BISSCHEN EINSEITIG. 
-
Manchmal ist es gut, Initiative zu zeigen. Und 
scheinbar ungewöhnliche Lösungswege zu gehen. 
Wie beim Reversefactoring. Gerade in Geschäftsbe-
ziehungen, in denen der Käufer ein vitales Interesse 
daran hat, dass bestimmte Lieferanten stabil blei-
ben, zuverlässig weiter produzieren und liefern, ist 
dies von großer Bedeutung.

Grundlage ist ein Dreiervertrag zwischen Lieferant, 
Abnehmer und uns, Coface Finanz. Der Lieferant 
stellt seine Rechnungen wie üblich an den Kunden.
Der Abnehmer bestätigt uns, dass die Rechnung 
richtig ist. Wir übernehmen die Forderungen und 
überweisen den Betrag zu 100 Prozent an den Lie-
feranten. Meist noch am selben Tag, spätestens fünf 
Tage nach Rechnungsstellung. Am Ende des Zah-
lungsziels zahlt der Kunde den Rechnungsbetrag 
plus die für den Zeitraum angefallenen Zinsen an
uns. Die Transaktionen können schnell abgewickelt 
werden und greifen auch bei internationalen Ge-
schäftsbeziehungen.

REVERSEFACTOR – ACHTUNG,  
RICHTUNGSWECHSEL! FACTORING  
IST KEINE EINBAHNSTRASSE.

REVERSEFACTORING WIRD AUCH ALS LIEFERANTEN- ODER EINKAUFSFINANZIERUNG BEZEICHNET. 
DABEI GEHT DIE INITIATIVE ZUM ABSCHLUSS EINES FINANZIERUNGSVERTRAGES NICHT VOM 
GLÄUBIGER/LIEFERANTEN, SONDERN VOM SCHULDNER/ABNEHMER AUS. DER VORTEIL FÜR DEN 
KUNDEN: EINE BANKENUNABHÄNGIGE EINKAUFSFINANZIERUNG.
–

FACTORING

-



REVERSEFACTOR 

VORTEILE FÜR ABNEHMER/KUNDEN

• Günstige Liquidität durch längere  
Einkaufszahlungsziele

• Evtl. Skontoerträge durch sofortige  
Bezahlung der Lieferanten

• Stärkere Stellung gegenüber Lieferanten

• Verbindlichkeiten aus Lieferung und  
Leistung statt Bankverbindlichkeiten

• Größere Unabhängigkeit von  
Kreditinstituten

VORTEILE FÜR LIEFERANTEN

• Kaufpreiszahlung zu 100 % innerhalb  
von maximal 5 Werktagen

• Verlagerung des Debitorenrisikos auf  
Coface Finanz

• Einfacheres Verfahren im Exportgeschäft

• Abnehmer zahlen in der Regel für 
das Verfahren

• Bilanzentlastung, da echter  
Forderungsverkauf („True Sale“)

DIE VORTEILE REICHEN FÜR ZWEI.

REVERSE FACTORING
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2.Vertrag zwischen allen  
drei Parteien (inklusive  
100 % Delkredere- 
übernahme)

Bezahlung der 
 Rechnung nach  
z.B. 2 Tagen (evtl.  
unter Abzug von 
Skonto)

Zahlung der Forderung nach vereinbartem 
Zahlungsziel (max. 120 Tage)

Andienung der Forderung (innerhalb von  
5 Tagen nach Rechnungsstellung)

Lieferung und
Fakturierung
mit Zahlungsziel
(Zahlungsziel
max. 120 Tage)

KUNDE

LIEFERANT

COFACE

COFACE FINANZ GMBH
ISAAC-FULDA-ALLEE 1
55124 MAINZ
TELEFON +49 (0) 61 31 / 323 - 0
TELEFAX +49 (0) 61 31 / 37 27 66 

-

@Coface

Mehr Infos über Factoring? Sprechen Sie uns an! 
vielmehralsversichern.de

https://twitter.com/CofaceGermany
https://www.linkedin.com/uas/login?session_redirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fcompany%2Fcoface%2Fmycompany%2Fverification%2F
https://twitter.com/CofaceGermany
https://www.vielmehralsversichern.de

